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SalesUp Academy

Obchodnickd akademie je uréena pro vSechny, ktefi chtéji zacit s osobnim
prodejem slozitéjsich produktl nebo si chtéji zopakovat zdkladni dovednosti
moderniho obchodnika. Ve 14 kapitoléich najdete osvédéené postupy

a praktické tipy diky kterym se ve svété obchodu stanete Gspésnymi.
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Popis akademie

Obchodnickd akademie je uréena pro vSechny, ktefi
nebo si chtéji zopakovat zdkladni dovednosti moderniho
obchodnika. Tento komplexni vzdélavaci program nabizi
Sirokou skdlu témat ve 14 kapitoldch, zahrnujicich
osveédcené postupy, praktické tipy a moderni
strategie,diky kterym dosdhnete Gspéchu ve svété
obchodu. Bez ohledu na to, zda jste zacdateénikem, ktery
se s prodejem teprve seznamuje, nebo zkusenym
profesiondlem hledajicim zdokonaleni svych dovednosti,
obchodnickd akademie véim poskytne potfebné néstroje
a znalosti k dosazeni vasich prodejnich cilt.

Kapitoly

1. Uspé&sné jednani s riznymi typy 6.
klientd

Zjistovani skuteénych potieb 1.
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TERMINY WEBINARU

1x za 14 dni v patky 13:00-14:00
1.3,15.3,,28.3,,12.4., 26.4.,10.5., 24.5.
CENA

od 19 990 K¢

WEBINARE
7 x1hodina
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Na kazdém kroku vasi cesty se budete ucit, jok efektivné
komunikovat se zdkazniky, budovat trvalé vztahy,
generovat obchodni pfilezitosti a uzavirat smlouvy.

Kazdd kapitola je navrzena tak, aby vém umoznila
rozvijet potfebné dovednosti a posilit vasi schopnost
dosdhnout Gspéchu ve stdle konkurencnéjsim
obchodnim prostredi. Obchodnickd akademie

je vasim spolehlivym privodcem na cesté

k obchodnim Gspéchiim.

Zakaznickd péce jako zdroj
dal$ich prilezitosti

7. Srozumitelné a presvédcivé

2. Vyhledéni spravného zdkaznika pfedstaveni nabidky 12. Uskali prodeje po onlinu
3. Priprava je zaklad Gspéchu 8. Ndamitky a prace s nimi 13. Sila CRM

4. Osloveni zakaznika 9. Principy vyjednavani 14. strategie pro Gspéch

5. Budovanidavéry 10. Kroky k rychlému uzavieni smlouvy

RECISTRUJ SE NA SKILLMEA.CZ /ACADEMY

Mas dalsi otdzky nebo si s né&im nevis rady? Ozvi se ndm a my ti rddi pomUzeme
na academy@skillmea.cz nebo na +420 604 769 263


https://skillmea.cz/academy#register
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Roman Klement &
David Smat (SalesUp)

Roman a David jsou zakladatelé spole¢nosti SalesUP s vice nez 20
lety zkuSenosti v oblasti prodeje a jeho Fizeni. Jejich bohatd kariéra
zahrnuje prdci v malych firmdch i v korporacich na réznych
obchodnich a manazerskych pozicich a uspésné budovdni
obchodnich tym, které generuji stovky milion( korun.

Jak se registrovat
do akademie?

Vypliite registragni formuldF na www.skillmea.cz/academy
a my Vds budeme obratem kontaktovait.
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Mas dalsi otéizky nebo si s nééim nevis rady? Ozvi se ndm a my ti rédi pomUizeme
na academy@skillmea.cz nebo na +420 604 769 263
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